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マルチ商法・ネットワークビジネスに関して

ここ数年、岡山県内の医療関係者の間でマルチ商法、
ネットワークビジネスの勧誘が横行している。

マルチ商法、MLM：マルチレベルマーケティング、
ネットワークビジネスとは連鎖販売取引

会員になって商品を購入できる。
自分が商品の買い手を探し、買い
手が増えるごとに権利収入が入る。
その買い手が次の買い手を見つ
けるとさらに権利収入を得る。
（右図参照）
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権利収入

下を紹介しても、下が購入しても、お金が入る
下層になればなるほど利益は小さい

権利収入



10代～20代を中心とする
若年者の被害が増えている



協会も注意喚起を促している

＊協会HPより



マルチ商法・ネットワークビジネスに関して

ネズミ講（無限連鎖講）は違法。

マルチ商法自体は違法性はない。

ネズミ講に加入することを勧誘した
場合は20万円以下の罰金

参加者が無限に増加することを前提にしたもの。
仕組みとして終局に破綻してしまうもの。
理論上、出資金額を回収できない仕組み。



マルチ商法の何が問題か？

法的にグレーなもの

• 自分自身で“法的に問題があるかないか”判断
できない複雑さ。

• “違法性がある”と言って勧誘する違法商法は
ない。

• 気づかない間に自分が犯罪の片棒を担ぐこと
になる可能性がある。

あなたは違法性のないと断言できますか？



マルチ商法の何が問題か？

規制内容

・市場価格より、異常に高額
・書面での契約がない
・誇大広告（誰でも稼げる、絶対儲かる）
・不適切な勧誘行為（事実の隠蔽や不実の告知）
・執拗な勧誘
・第三者の体験談を交えての勧誘（Aさんは○○円儲かった）
・マルチ商法の勧誘をする、ということを知らせずに呼び出す。

上記の規制を破れば、それは特定商取引法違反！



職場における問題

就業規則

・副業の禁止
・職場の風紀を乱す行為の禁止

上記に抵触する可能性がある
注意・訓告→懲戒解雇へ



職場における勧誘

職場における問題

勧誘に職場の上下関係が加われば、倫理的に大きな問題。
（職場の上司に誘われた。先輩に誘われた。）

組織（職場）はそれらの勧誘行為を認めていない事を示す必要がある。
→ 関係者の処分？ ・・・結局は組織に迷惑をかけることになる。

→ 職場の風紀を乱していることになる

「あなた方の職場は、高額な勧誘ビジネスを認めているのか!!」、と
勧誘された人の関係者から職場に責任を求めるクレームもあった。



よくある勧誘文言

・簡単に稼げる。頑張った分だけ収入になる。
・ネズミ講ではない（違法性はない）
・誰にも迷惑はかけない。
・初期投資なしに個人事業主（社長）になれる。
・信用できる人にだけ声かけている。
・早い段階で会員になっていた方が収入が大きい。
・人と繋がること、人を幸せにする事で収入がある。
・理解できた人だけが儲かる。（理解できない人は誘う必要がない）
だから他人に相談する必要がない。

・やるかやらないかは自分で決める。いつでもやめても良い。
（迷うなら辞めた方が良い、という場合も。）

法的正当性や安易さを謳う

社長＝責任はあなた。
元会社は責任を持たない

お得情報などで
思考停止

両面提示することで
説得性をUP

ちょっとした
小遣い稼ぎ



よくある勧誘文言

「理学療法士等リハビリテーション職は今後の社会
保障情勢をみると収入の保証が見込めない。

また、自己研鑽として研修に行くなどして自己投資を
しても、その還元先は患者が喜ぶだけであり、自分
の収益として実利がない。

こちらの研修や実施内容は相手が喜ぶのと共に自
分にも収益還元がある。」

ほぼマインドコントロール



新入職者の皆様

• 対価を得ることは、生活の上で非常に重要な事です。

• しかしその対価の得方を間違うと不幸な結果を招くことが
あります。

• 不労収益は個人の成長の妨げとなることもある。

• 社会に出ると、様々な誘惑の声がかかります。

• 社会の良い仕組みも、悪い仕組みも、理解できるように
なるまで時間がかかります。

• わからない時は信頼できる先輩、上司に相談しましょう。

そんなウマイ話
はない！



新入職者の皆様

• ある職場に就職をするという事は、その職場の看板を背負って
いるという事です。

• あなたひとりの些細な行動が組織の看板に泥を塗ることになる
かもしれません。

• 悪気のないあなたのその行動が問題化した時、職場の仲間に、
組織の長に、今まで応援してくれた人々や家族に、どのような

影響があるか考えて行動しましょう。

◆断る勇気と仲間を助ける気持ちを持とう



楽に儲かるうまい話はありません


